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Conectividade: Interligacao de Locais Distantes

As elevadas prestacdes do GESTIX ENTERPRISE MODULAR a funcionar em rede torna-o a solucdo ideal para
interligar escritdrios, lojas, filiais e sucursais, sejam quais forem as distancias que os separam e o tipo de
comunicacles existentes, mesmo com ligacGes de banda estreita.

Produtividade: Ambiente Familiar e Flexivel

Concebido para ser facilmente operado por pessoas de variados perfis profissionais, desde o criativo, ao engenheiro técnico-comercial, ao fiel de
armazém, o GESTIX ENTERPRISE MODULAR combina a clareza da sua interface humana com a flexibilidade
necessaria ao tratamento eficaz das diversas inddstrias previstas: servicos, retalho, editoras, produtoras,

tecnologia, grossistas, alimentares, entre muitas outras. | € Ruima,Lda Facturagho - Gesti
| Sair | Hova Janela
P £ e
Facturacdo - VD - Venda a Dinheiro - Desde 01/10/2008 até 31/13
Design: Usabilidade e Acessibilidade
Fechado VD 104619 07/10/2008
A simplicidade dos formularios e menus das diversas areas de operac¢do alia-se ao design com reduzido numero de eehedo Doz o7r0zo0s
janelas ou desdobramentos de forma a aumentar a facilidade de utilizacdo e diminuir o erro. Conseqliientemente, as o wwen  omoas
necessidades de treino inicial sdo menores e o0 sistema entra mais
rapidamente em produgdo. Ano Todes + Mostrar Quanti -

oo | sen L rer | uer | aor | o [ | u [ | o | ow | v [oee | o |

2007 1240 248 1488 1488 2479 19,83 1959 2727 136,11
2008 2479 1736 1488 2975 2467 17,36 3750 10,00 17,50 12,50 206,30
Totals 2479 17,36 1488 2975 37,07 1983 5238 248 4229 3233 1959 27,27 34241
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i MySQL Client (Connected with localhost:3308) =JOEd
Fie Edt View Admin Database Table Felds Indexes Data SQL Report Tools Help
P8R BEEEE e B R R e e i’

Connection sl [[E Database: test - Tables (6)
g ;::q‘ o) Tables | sqL Editor |

= B Tables (5) Name Type Data size| Rows
[ account = ||| B account InnoDB 16,00 kKb 0
*11 [ counters [ counters MyISAM 0 bytes 0
# & # + O 1 _# & # [ customers = customers MyISAM 0 bytes 0
y B3 names = names MyISAM 0bytes 0
) orders [ | ERorters MyISAM 0 bytes 0
B nonulatinn Epopulation MyISAM 145 bytes 5

(1] Info x

Name Value/Support/Context | Comme

Status [v)

. n # [ i ] B |l m 2]

@ Journal | Messages|

o
~~
+
o
S
andino
B

GRANT ALL PRIVILEGES ON *.* TO 'root'@'localnost’ IDENTIFIED BY PASSWORD
>User root connected with localhost:3308 =
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mz’;\- Gestix.

Business Masagemess

Language

Portugués
English US
English UK
Portugués-Brasil

User

Password

taliano
Francais
Espariol

Fn b
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MMoeds
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UsD
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Lista de Precos
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Importar Dados

# ! % ) " Importar Dados Clientes

Ficheiro e Dados (Texto/CSV)

Por favor escolha o ficheiro e pressione Seguinte

+#& 0#$% - #& [ s |
)

Procurar.

Semana 41-2008 Més 10-2008 Trim. 4-2008 Semana 41-2007 Més 10-2007 Trim. 4-2007
1 | 0,00 0,00 0.00 0.00 4.363.20 11.777,52

~—~

142k

Jan Fev Mar Abr Mai Jun Jul Ago Set Out Nov Dec.
2006 m2007 m2008

7% HS% M#) 8 #

Custo Médic Fonderado Encomendas
> # 4,40 0
Existéncia Consign.Clientes
& 35 0
Encomendas For. Estado Amazém
0 Arm. Principal 35

Consign. Fomecedares
0
Pendente Producic

0
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Acessos
( 0 ! [ Jion  iome oo cman var | oo | aiendrei | Sam T |
| Py samuel Gestix EL EL Manager
) ) . LT cestix Maintenance  Nio NEo Manager
) LT @ vistante  Visitante EL EL Demo
LT3 PedroAves Pedro Alves NEo NEo Manager
| < . .
. N - S
i ¥OF,
+ B3
Médulo Ver pgiionar Aterar Apagar
Administragdo do Sistema  Sim
n
*&  HE&OH#) ) *"&<! -* &O#)*

3
3
<
3

Clientes

Encomendss F F ¥

Factuscio FoF W

Artigos... = = = ~

| | semazenanem.. N
’ ) Fornecedores F F K ¥
( Encomendas For CEE A

Compras F F ¥

Projectos KR

Vendedores F F F F

CRM F F F

Ky
Ky
Ky
Ky

Contratos e Avencas

) ! [ E

2008-10-12 0 2008-10-13 0

Histérico de Operacoes

| lusizseor 0w osaigio [0 | Eersgo Remoo |
p Gestix 2008-10-1218:47:23 Ingresso Maintenance 127.0.0.1
p Gestix 2008-10-12 18:48:07 Ingresso Maintenance 127.0.0.1

p Gestix 2008-10-1219:0548 Ingresso Maintenance 127.0.0.1
p Pedro Alves  2008-10-1220:50:20 Ingresso PedroAlves 127.0.0.1
P PedroAlves 2008-10-122056:24 Alterar  Cliente 127.0.01
p Pedro Alves  2008-10-1221.05:36 Ingresso  Pedro Aves  127.0.0.1
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Area Comercial Modular Integrada

Area Comercial Modular Integrada

Com a operacdo centrada em documentos logisticos e financeiros de facil apreensdo, o0 GESTIX ENTERPRISE | —
MODULAR ¢é um sistema acessivel a todos os colaboradores envolvidos nos processos chaves da empresa,
permitindo assim uma maior integracdo das actividades no sistema de informacdo, com efeitos positivos tanto na
produtividade como na eficacia dos processos de gestdo.

O GESTIX ENTERPRISE MODULAR integra uma grande variedade de funcionalidades dando resposta a crescente
procura de solucdes robustas e econédmicas para lojas e pontos de venda, escritdrios e unidades de producdo,
independentes ou centralizados.

Pendente de Facturacio
Pendents de Crédito
Encomendas Pendentes
Consignacdes
Documentos a Receber
Antiguidade do Saldo
Pedido de Pagamento

s Tie o B Tie Bie o Bl

Contas

Documentos a Receber, Antiguidade do Saldo, Vendas Anuais por Més em quantia e em unidades, sdo exemplos de ek | | o
listagens e relatdrios faceis de obter e bem orientados para o dia a dia das empresas.

Acompanhamento de Clientes - CRM

0 aumento da produtividade dos recursos humanos e materiais afectos a funcdo comercial das empresas é conseguido com as funcionalidades CRM
(Customer Relationship Management/Gestdo do Relacionamento com Clientes) do GESTIX  semana 41-2008 més 10-2008 Trim. 4-2008 Semana 41-2007 Més 10-2007 Trim. 4-2007
ENTERPRISE MODULAR. Sdo de especial utilidade na caracterizacdo e seguimento dos 6.00 6.00 ¢.00 0 e
clientes: critérios de classificacdo personalizaveis, registo de acBes efectuadas e de tarefas 142K
a realizar, manutencdo de descontos especiais e de listas de precos especificas, entre
outras possibilidades. “
L
Jan Fev Mar Abr Mai Jun Jul Ago Set Out Nov Dec.

2006 w2007 w2008
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% ; 7B "™ ™ Alto Potencial M Contactar  Noite
M Cliente Especial ™ Mau Pagador
™ Cliente Frequente [~ Parceiro

*# &
+

) 166 Chuck Alves Distrbuigio Lda. G
A0 129126129

! ) ! Accoes

LPO@ 03 208 samuel Administagio ChEMEA  Efectser uma chamade tlefricaao clente. + N30
715 0715 sabre o probema reportado por este,

#*0) XS H IFHA - #&5 !

PU@ 008 2008 samuel Adminisiragio Emai Envir enal cominferrages sobreprodutes + N30
(a5 0%

' ! % 1 i

, I

" 2 AC1 - Acessirics 10%  20% @ 25%

DSS - Data Show Sony| 7.5% 22 5% 26%

HW1 - Comptusdores 25% 3,85% 5%

5%  10%  15%

& _&# # ) * $ LCD1 - Monitores LCD 5% 10% 15%
! LCDZ - Monitores TFT 5% 10% 15%
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Area Comercial Modular Integrada

Propostas, Encomendas, Faturas Pro-Forma

A emissdo de propostas/cotacdes, o tratamento de encomendas e a emissdo de facturas pro-forma encadeiam-se de forma a economizar a digitacdo
de dados. Por exemplo, é possivel efectuar uma encomenda directamente a partir de uma proposta, ou emitir uma

proposta por cépia de outra existente. a 1T
2
Conta Corrente, Histoérico de Vendas T
A atencdo especial dada a consulta da ficha de cliente promove a competitividade através da rapida identificacdo do e caeron -
comportamento do cliente relativamente a vendas ao logo do tempo, em unidades e em valor, permitindo ao comercial
. e . Y . Y oA
maior agilidade na atribuicdo de condicGes adequadas a dinamica de cada caso. e et

Senico | TeMo | (prim s tacs e prs svancas

2 Toshibs Qosmio G25-AVE3 Notebook w/ i ]

Ponto de Venda

0 Ponto de VVenda é optimizado para operacdo por teclado, ecrd tactil ou rato, conforme mais apropriado para o tipo de
posto de trabalho envolvente.

Cliente

Os clientes podem ser seleccionados a partir de qualquer dado como nome da empresa, do funcionario, n° de contribuinte ou de um telefone, morada,
entre outros. Se o cliente ndo existir pode ser criado na hora e ficar ou ndo registado no ficheiro de clientes. Mesmo optando-se por ndo registar o
cliente no ficheiro de clientes, é possivel seleccionar a sua ficha através dos meios de pesquisa disponiveis.

Artigos

Existe uma panoplia de artigos para selecdo rapida, controlada a partir do ficheiro de artigos. Os
artigos podem ainda ser seleccionados directamente a partir de um dos trés codigos principais:
cédigo interno, cédigo de barras, e cddigo de fornecedor. Podem ainda ser seleccionados por campo
pesquisa, utilizando se necessdrio informacdo parcial para reduzir as hipéteses apresentadas na lista =
escolha.

Quantia Entregue

0,00

Venda aDinheiro N° 125 B n
ViRef - - o
T - -
Dinheiro Cheque Outro | \
Muktibanco CariodeCrédito|  NGo Especificado| n H x

GESTIX ENTERPRISE MODULAR 11



MODULAR com os meios electrénicos de
t, entre outras padrdo ou implementadas

¢ vengaaumnneiro
© Factura

@ Guia e Transporte
© Orcamento

€ Guia de Remessa

€ Guia de Consignagdo
€ Guia de Devolugio

€ Folna de Obra

Documento Guia de Transporte

o

VRef

¢ reono a

M0N0

Nota de Crédito
Nota de Débito
ViNota de Crédito
ViNota de Débito Fom
Nota Proviséria

Novo

Pesqui

>ITUACoes em que a TacTuracao e eTectuada a uma enuaaae Tinanceira e a mercadoria enviada para um destinatario diferente sdo tratadas através do

mecanismo de facturacdo antecipada em que a remessa pode envolver uma entidade diferente do sujeito facturado.

GESTIX ENTERPRISE MODULAR

12
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